








Authentizitit, journalistisches Niveau und
Kompetenz

Moderne Kundenzeitschriften zeichnen sich durch
Authentizitdt, journalistische Qualitdt und Design-
Kompetenz aus, die mit unabhidngigen Magazinen mit-
halten konnen. Mittlerweile erwarten die Zielgruppen
von einer Kundenzeitschrift nicht nur Information,

sondern auch hochklassige Unterhaltung und Nutzwert.
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Sprachrohr eines Unternehmens

Das Kundenmagazin fungiert als Sprachrohr Ihres

Unternehmens an Thre Kundinnen und Kunden, idea-

lerweise ermoglichen Sie damit aber auch die Kommu-
nikation in beide Richtungen. Eine moglichst einfache
Kontaktaufnahme zur Redaktion/Unternehmenskom-
munikation ist neben der Glaubwiirdigkeit und Authen-
tizitdt von Kundenmagazinen das A und O. So signali-
sieren Sie, dass Sie Ihre Zielgruppen ernst nehmen — egal

auf welchem Kanal.

19




Kosten eines Kundenmagazins

Ein professionelles Kundenmagazin, das Thre
bestehenden sowie anvisierten Kunden begeistert und
nachhaltig an Thr Unternehmen bindet, ist iiberraschend
wirtschaftlich: Kaum ein anderes Marketinginstru-
ment ist so wirkungsvoll und hat dabei ein so giinstiges

Preis-Leistungs-Verhiltnis. Fragen Sie uns!
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Neue Zielgruppen

Die Inhalte einer Printausgabe Ihres Kundenmagazins,
die ohne Streuverluste die Bestandskunden erreichen,
wirkt noch nachhaltiger. Auf Threr Website und via
Social Media erreichen Sie internetaffine Kunden und
gleichzeitig auch zukiinftige Interessenten, die tiber
Thren Corporate Content Ihr Unternehmen als interes-
sant, transparent, glaubwiirdig, engagiert und zeitgemass

kennenlernen.
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10

Content Marketing

Wir erzihlen Thre Unternehmensgeschichten fiir
Thr Print- oder Online-Kundenmagazin — und Sie

bekommen Inhalte fiir das Content-Marketing gratis

mitgeliefert. Mit diesem Content investieren Sie in die
- intelligenteste Form der Suchmaschinen-Optimierung
- V und verbessern IThren Page-Rank effektiver als durch
e . klassische SEO.
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Roger Huber — Huber Media Consulting GmbH

Huber Media Consulting GmbH ist eine unabhingige
und inhabergefiihrte Beratungsgesellschaft mit Sitz in
Ziirich. Das Angebot beinhaltet Corporate Communica-
tion, Reputationsmanagement und Krisenkommunikati-
on. Roger Huber war Finanz- und Wirtschaftsjournalist,
konzipiert und schreibt Magazine, die Thre Marke und
Unternehmensidentitit starken. Mit Storytelling konnen
Sie Botschaften verstindlicher und nachhaltiger plat-
zieren. Wir produzieren Thr Magazin von A bis Z und
schreiben Geschichten, die Thr Publikum ansprechen

und bewegen.
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Salvatore Pittalis — Pittalis New Media Design

Pittalis New Media Design ist ein Dienstleister im
Design-Bereich fiir klassische und digitale Medien und
realisiert erfolgreiche Kommunikationsprojekte. Mit
diesem hohen qualitativen Anspruch ist er seit 1987 im
visuellen Bereich titig und unterstiitzt Kunden in ihren
Visionen und Botschaften. So werden Unternehmenszie-
le visualisiert, Identititen geférdert und passende Kon-
zepte entwickelt. Ein wichtiger Bestandteil des Erfolges
von Pittalis New Media Design ist die Vernetzung mit
Spezialisten in den Bereichen Projektmanagement und

Corporate Communication.
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Mit uns kommunizieren. Alles Wichtige iiber Kundenmagazine

Huber Media Consulting GmbH
Gartenstrasse 36
Telefon 044 202 61 60

www.huber-media.ch

roger.huber@huber-media.ch

Pittalis New Media Design

Gartenstrasse 36

Telefon 044 202 61 61 wichtige Griinde, warum professionell gestaltete und
www.newmediadesign.ch redaktionelle ausgerichtete Unternehmenspublikationen

salvatore.pittalis@newmediadesign.ch eine effiziente und zukunftsorientierte Investition sind.




